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Con la compu
Aquí van algunas sugerencias que te ayudarán a pensar, desarrollar y 
llevar adelante un emprendimiento con la compu.

Buscadores 
Para conocer el mercado sin moverte de tu casa: averiguar costos 
de materiales, ver otros emprendimientos o chusmear las páginas 
de venta de productos similares.

Google Docs 
Te permite trabajar en tu proyecto on line, de forma colaborativa, 
con tu socio u otros emprendedores.

OpenOffice 
Contiene todas las aplicaciones para planificar y organizar un 
emprendimiento: hoja de cálculo, procesador de texto y un 
graficador (OpenOffice Draw) que puede usarse con cualquier 
sistema operativo. ¡Es de software libre y gratuito! 

 www.openoffice.org

Excel 
Si estás acostumbrado a trabajar con las aplicaciones de 
Microsoft, este programa es una buena opción para generar 
cronogramas de tareas y para llevar la contabilidad del 

emprendimiento. Permite hacer tablas, gráficos de barras y 
más.

LibreOffice 
Es una opción de software libre que incluye un procesador de 
texto capaz de crear archivos PDF. 

 http://www.libreoffice.org

Y, por supuesto, el correo electrónico es una herramienta 
fundamental en la comunicación, tanto para organizar las tareas 
con compañeros o proveedores como para relacionarse con los 
clientes o difundir el producto o servicio. Hay muchas opciones: 
Yahoo, Hotmail y Gmail, entre otras. Para elegir, considerá 
la capacidad de almacenamiento de datos de cada uno.
Asimismo, las redes sociales, como Twitter, Facebook, 
Google+ o LinkedIn, pueden ser muy útiles para promocionar 
tu producto.
Y también puede ayudarte, mantener un blog o una página 
comercial donde esté centralizada toda la información de interés 
para los consumidores o futuros clientes.
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 independiente

Tareas Quién la realiza Cuándo Gastos

Comprar tela Pancho y Lucía Miércoles 20 $70,00

Comprar botones Lucía Jueves 21 $15,00

Aplicar botones Abuela de Lucía Viernes 22 $40,00

Total requerido $125,00

Observá esta tabla que 

insertaron Pancho y Lucía en un 

archivo de texto para organizar 

las tareas de la semana. Podés 

hacer una tabla como esta con 

la hoja de cálculo de OpenOffice 

o con el Excel o el Word. También 

podés hacerlo en un documento 

de trabajo compartido. 
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Contá cuántas respuestas tenés de cada color. Si obtuviste:
- 7 respuestas del mismo color, sos 100% como ese color te describe.
- de 4 a 5 respuestas de un mismo color, ese color te describe en un 60%.
- con 3 respuestas de un mismo color y otras de los otros, cada uno de los colores te describe un poquito.

Resultados

¡Felicitaciones, tenés un alma emprendedora! Sos curioso, investigás, 
explorás y avanzás en los objetivos que te proponés. ¡Pero no te duermas 
en los laureles! Si obtuviste puntos de otros colores, tenelos en cuenta, 
porque a la hora de hacer un emprendimiento pueden jugarte en contra. Te 
recomendamos que te capacites y trabajes en esos puntos, o que te alíes 
o formes equipo con personas que tengan más desarrolladas esas facetas. 
No lo olvides, las debilidades de uno pueden ser las fortalezas de otro, y 
viceversa.

Sos muy aplicado y responsable, por lo que podrías llevar muy bien un 
emprendimiento adelante. La constancia es una de las claves en un 
emprendimiento. Pero ojo, la responsabilidad es solo una parte. Para ser 
emprendedor, se necesita tener iniciativas propias y tomar decisiones, y en tu 
caso, algunas veces preferís que otros las tomen por vos. Deberías indagar en 
tus gustos para descubrir qué te apasiona. Un alma emprendedora se mueve 
por pasión, deseo y curiosidad, no por responsabilidad. Te recomendamos que 
observes un poco más las respuestas que hay en color verde, quizá podrías 
aliarte o formar un equipo de trabajo para armar un emprendimiento con 
personas que son más fuertes que vos en esos aspectos. No lo olvides, las 
debilidades de uno pueden ser las fortalezas de otro, y viceversa.

Definitivamente, lo tuyo no es el trabajo emprendedor. Esto no quita que 
seas muy creativo o que tengas muchas aptitudes para desarrollar. Pero la 
constancia y el esfuerzo en el trabajo emprendedor son la clave para salir 
adelante. El emprendedor debe hacer, y por más apasionado o creativo que 
seas, si te quedás sentado esperando, no va a funcionar. Te recomendamos 
que observes los puntos que te han dado de otro color para que puedas 
identificar tus cualidades más fuertes. Esas pueden ser la clave para que 
realices un trabajo emprendedor. No lo olvides, las debilidades de uno 
pueden ser las fortalezas de otro, y viceversa. 

Las personas no nacen sabiendo: estudian, se preocupan, consultan, indagan y tratan de encontrar respuestas a las incógnitas 
que no saben. Siempre alguien puede ayudarte si se trata de aprender a emprender. Parece un juego de palabras, pero no lo es; 
siempre hay alguien dispuesto a darte una mano o a capacitarte en estas temáticas. Podés acercarte a tu municipio o a la web 
del Ministerio de Trabajo, Empleo y Seguridad Social de la Nación para hacer consultas al respecto. Las actividades artísticas 
también pueden brindarte una fuente de inspiración. Además, hay diversos cursos de capacitación gratuitos, que pueden 
orientarte para concretar tu proyecto.
Webs nacionales para tener en cuenta: 

 http://www.trabajo.gov.ar/,  http://www.desarrollosocial.gov.ar/,  http://portal.educacion.gov.ar/.
Buceá por las páginas web de tu municipio o acercate a una oficina de empleo; allí te podrán ayudar.

 Para tener en cuenta 



festival conectar

El Festival Conectar es un espacio de 
trabajo colaborativo para jóvenes, que 
busca la integración efectiva de las nuevas 
tecnologías en los aprendizajes, mediante 
la realización creativa de producciones 
artísticas, tecnológicas 
y comunicacionales. 

Talleres multidisciplinarios de animación 
digital, música, televisión y radio digital, 
videojuegos, diseño e instalaciones 
interactivas, robótica y programación 
proponen el uso de las nuevas tecnologías 
para crear, comunicar, jugar y transformar 
la escuela, el hogar y los espacios 
recreativos. 

El propósito de los Festivales es promover 
el encuentro entre grupos heterogéneos, 
convocados con el fin de aprender, 
experimentar, compartir con sus pares 
y su comunidad nuevas experiencias y 
producciones que expresen su identidad y 
su visión del mundo, a partir de las nuevas 
oportunidades y desafíos que facilita el 
Programa Conectar Igualdad.

festivalconectar.educ.ar +info
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En esta sección, 
encontrarás un 

útil paso a paso 
que te ayudará a 
pensar tu propio 
emprendimiento. 

Seguilo 
minuciosamente 

y… ¡no pares 
hasta alcanzar tu 

sueño!

Este proyecto se divide en cuatro grandes momentos: la planificación, la puesta 
en marcha del emprendimiento, la venta y el análisis.

En el primer momento, hay que focalizar en el deseo propio y pensar cómo con-
vertirlo en realidad; en el segundo, se trata de resolver las dificultades materiales 
y, efectivamente, comenzar a producir; en el tercer momento, con el producto ela-
borado o habiendo resuelto los problemas que tienen que ver con la elaboración, 
es hora de pensar cómo venderlo, es decir, de delinear las estrategias de comer-
cialización. Por último, si se ha llegado airosamente hasta allí, llega el momento de 
revisar las decisiones tomadas y analizar si han sido las mejores, tanto en términos 
prácticos como económicos. Y, por supuesto, cuando uno es su propio jefe, cons-
tantemente se pueden pensar nuevas alternativas para generar más ingresos.

En el caso de los emprendimientos sociales, que suelen hacerse con un objeti-
vo concreto (construir una guardería, poner en marcha un comedor, abastecer de 
agua potable una zona específica), si se llega a la meta, ¿por qué no pensar otra? 
Si hay gente dispuesta a poner su esfuerzo, las condiciones de vida de toda la co-
munidad pueden mejorar. A veces, solo se trata de empezar… y de seguir, y seguir, 
y seguir… ¡Adelante!

El camino hacia tu         
emprendimiento

Martín, 14 años, 
Chepes, La Rioja. 
Quiere aportar algún 
dinero a su casa, 
porque su papá está 
sin trabajo.

caso 2

 Carla, 17 años, Villa 
San Lorenzo, Salta. 
Quiere juntar plata 
para construir una 
guardería en su 
comunidad.

caso 1

 Lupe, 18 años, La 
Matanza, Buenos 
Aires. Quiere vivir de 
lo que le gusta: el 
arte.

caso 3

Carlos, 16 años, 
El Chaltén, Santa 
Cruz. Quiere 
hacer artesanías 
para vender a los 
turistas.

caso 4



Planificar puede llevarte mucho tiempo y puede ser cansador, pero es fundamental, ya que te permite pensar y 

organizar cómo vas a proceder. Además, te ayuda a prever la viabilidad del emprendimiento.

Antes de comenzar a pensar qué querés hacer, es esencial que hagas un reconocimiento del contexto económico y 

cultural en el que va a funcionar tu proyecto. Identificar el entorno, con sus aspectos favorables y desfavorables, te va 

a ayudar a elegir un emprendimiento viable y evitarte malos ratos a futuro.

En esta instancia, tenés que observar cómo funciona la economía en tres niveles: en el mundo, en tu localidad 

y en tu casa. Además, reflexionar sobre tu realidad personal y tu economía doméstica, para ver cuáles son tus 

posibilidades reales y definir a qué debés darle prioridad a la hora de elegir un emprendimiento. A su vez, es hora 

de definir el producto. ¿Qué querés hacer? Para dar con la idea adecuada, es necesario indagar en las necesidades 

del entorno y pensar cómo podés satisfacerlas. Acordate que una idea original no siempre es suficiente para que un 

emprendimiento funcione; pensá especialmente en los destinatarios del producto, en sus recursos económicos y en sus 

hábitos de consumo.

Parece mucho, pero no lo es, solo tenés que organizarte y ser ordenado.

1 ¡A planificar se ha dicho!

Los recursos humanos y 
materiales necesarios para realizar 

el emprendimiento.

Las tres partes de un emprendimiento

Las necesidades 
a las que el emprendimiento 

satisface.

El producto o servicio 
que se ofrece mediante el 

emprendimiento.

Los objetivos
En todo proyecto hay un objetivo general y varios objetivos 

específicos. El objetivo general es la enunciación del proyecto, 

y los específicos son aquellos que ayudan a concretarlo. Pero 

por encima de estos objetivos, está la meta personal que el 

emprendedor se plantea a la hora de emprender.

Observá cómo planteó sus objetivos María.

Meta: 
Conseguir dinero para mantenerse mientras estudia, 
conservando las tardes y las noches libres para asistir a 
la facultad.

Objetivo general: 
Vender ensalada de frutas en los negocios del centro.

Objetivos específicos:
	 Tener clientes habituales.
	 Comprar los insumos a buen precio.
	 Conseguir una bicicleta para no gastar en viáticos.

En el vínculo de 
estos tres elementos 
está la clave del 
emprendimiento.

proYeCto
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2
Hasta acá, definiste qué querés hacer y 

para qué. A continuación, verás cómo. Manos a la obra

En esta instancia, tenés que identificar los elementos que intervienen en la producción del emprendimiento. ¿Qué habilidades, tiempos y herramientas necesitás para elaborarlo?Hacé el listado de los recursos materiales y humanos que necesitás para hacer el producto.Los insumos, herramientas, maquinarias, etcétera, ¿dónde, a qué costo y cómo se consiguen?¿Cuál será la base de operaciones del emprendimiento? Tené en cuenta que los servicios (agua, electricidad, gas, impuestos, 
etcétera) generan gastos fijos.

¿Qué habilidades o conocimientos necesitás para realizar tu emprendimiento?¿Con qué personas contás? Detallá quiénes integrarían el equipo de trabajo y quiénes estarían dispuestos a ayudarte: 
familiares, amigos, las organizaciones o los vecinos del barrio, alguna institución más formal…¿Cuánto tiempo necesitás antes de empezar? Relevá las actividades que tenés que desarrollar y hacé un cronograma que 
contemple el tiempo estimado que te llevará cada una.Con todos estos datos, podés estimar cuánto dinero necesitás para poner en marcha el proyecto.Mirá la tabla que armó María.

Tareas Cuándo y dónde Gastos

Comprar vasos con tapa y cucharas Lunes por la tarde en papelera San Martín $65,00

Comprar fruta. Ver listado detallado de 
cada fruta y costo Lunes por la tarde en verdulería Don Mateo $50,00

Cortar frutas y armar las ensaladas Martes por la mañana en casa   

Total requerido  $115.-

Identificar costos de producción

Llevar una lista detallada de los costos y ser ordenado con las cuentas es una tarea 

fundamental para todo emprendedor. Los costos son los gastos que se deben pagar 

para producir y vender los productos, o prestar los servicios del emprendimiento.

Tenés que discriminar entre los costos fijos, que no se modifican, como el pago 

mensual de un alquiler, por ejemplo; y los costos variables, que se modifican según el 

volumen de lo que se produce, por ejemplo, el costo de los botones, las telas y los avíos 

en un emprendimiento textil.

También tenés que averiguar cuál es el costo por unidad del producto o servicio, y, 

para esto, debés identificar los costos reales.

 	 El costo unitario del producto surge de dividir el costo total de una tanda por 

el número de unidades producidas en dicha tanda. Por ejemplo, María fue a la 

verdulería y compró fruta por $50. Con esa cantidad de fruta, hizo 15 ensaladas; es 

decir que cada ensalada tiene $3,33 de costo en fruta. Después, hay que sumarle 

el costo del envase, por ejemplo.

	  Los costos fijos se componen de una parte que corresponde al proceso productivo y 

otra, a los procesos de comercialización y planificación. Entre todas, conforman el 

costo total del funcionamiento.

El martes 
al mediodía 

ya puedo salir 
a vender. 
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Vendo, vendo…

¿A quién le puede interesar lo que hacés? En esta instancia, recordá que el producto o servicio debe cubrir una necesidad. Por este motivo, se sugiere que hagas una investigación para reconocer a quiénes puede interesarles lo que hacés.
Elaborá un plan de entrevistas o de reconocimiento del territorio para obtener datos clave sobre a quién puede interesarle tu producto o servicio. Eso te ayudará a visualizar con mayor claridad cómo se puede llevar a cabo el intercambio.

3

Guía de preguntas sobre el consumo
 	 ¿Qué necesidad satisface lo que ofrecés?
 	 ¿Quiénes lo consumirán? ¿Personas, 

instituciones, empresas?
 	 ¿Qué promociones del mismo producto 

existen en tu localidad?
 	 ¿Con qué frecuencia se suele consumir el 

producto?
 	 ¿Qué productos se consumen como 

alternativa? ¿Cuáles son los pros y los 
contras de ese producto alternativo?

Guía de preguntas sobre el intercambio
 	 ¿Dónde se vende el producto?
 	 ¿Cómo lo conoce el consumidor? ¿Dónde y cómo lo 

adquiere?
 	 ¿Requiere el producto algún tipo de habilitación 

municipal o sanitaria? ¿Cómo se formaliza?
 	 ¿Existen redes de consumo responsable o mercados 

solidarios para estos productos? Estas redes están 
formadas por personas y asociaciones que se organizan 
y agrupan para beneficiarse mutuamente en la etapa de 
intercambio.

 	 ¿A qué precios vende sus productos la competencia?

El precio
Para obtener un posible precio de venta, debés tener en cuenta algunas variables: el precio de 

mercado –esto es, cuánto está dispuesto a pagar quien va a consumir el producto–, que determina 

el precio máximo; y el costo de producción, que define cuál es el mínimo que debés percibir para 

recuperar lo invertido.

Hasta acá, analizaste qué querés hacer, 

para qué, cómo lo vas a hacer, con qué y 

con quiénes.

proYeCto
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4 ¿Y? ¿Funciona?

Para saber si el proyecto va a funcionar, tené en cuenta cuál es tu objetivo; recordá el para qué. Por 

ejemplo, si tu objetivo inicial es percibir un ingreso fijo que te permita solventar tus gastos personales y 

el emprendimiento cubre solamente tus gastos fijos, no cumplirás con tu objetivo, por lo tanto, no será 

viable. En cambio, si te proponés ofrecer un servicio a la comunidad y cubrís los gastos fijos, lo cual te 

permite que la actividad se sostenga en el tiempo, sí será posible.

Para calcular el rendimiento
	 Calculá cuánto dinero entra y cuánto dinero sale 

de tu emprendimiento.

  ¿Cuánto podés vender y cuánto ganar al mes?
 ¿Cuánto tenés que vender para no perder dinero?
	
Realizar estos cálculos será clave para analizar la 

viabilidad del proyecto. Entonces, sabrás cuánto tenés que 
vender al mes para cubrir los costos fijos para obtener un 
beneficio o, simplemente, para recuperar lo invertido.

Estrategias para profesionalizar el emprendimiento

Una vez que el emprendimiento está en marcha, ¿cómo lo vas a difundir? 

Aquí se vuelven centrales las estrategias de comunicación. Lo podés hacer 

de muchas formas: boca a boca, recorriendo negocios o promocionándolo 

por internet. Pero esto no es todo, también tenés que pensar cómo lo vas a 

presentar, y para esto tenés que desarrollar una estrategia de comunicación que 

te ayude a precisar con claridad quién sos y qué ofrecés, es decir, la identidad 

del producto o del servicio. Esta surge del qué, el porqué, el cómo, adónde y a 

quiénes pretendés llegar.El nombre o la marca es un signo que te identifica y permite diferenciar tus 

productos o servicios de los demás.¿Ya sabés cómo vas a llamar a tu emprendimiento? ¿Cuál es el nombre que 

más lo identifica?

Yo lo voy 
a llamar 

Mar-frutal , porque 
suena fresco y tiene 
las primeras letras 

de mi nombre.
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et	Solo el servicio técnico está 
autorizado para abrir y reparar 
tu computadora. 

	Al cambiar los módulos de 
memoria o limpiar el equipo, 
apagalo completamente; esto 
significa: 
a)	apagar el interruptor principal; 
b)	quitar la batería;
c)	desconectar la fuente 

de alimentación del 
tomacorriente o de cualquier 
otro tipo de fuente de energía 
externa (por ejemplo, baterías).

	Evitá utilizar el equipo cerca 
del agua (bañadera, pileta 
de cocina) o en ambientes de 
humedad extrema. Tampoco lo 
uses bajo la lluvia.

	Durante una tormenta eléctrica, 
es inconveniente realizar tareas de 
mantenimiento y reconfiguración. 

	Evitá colocar objetos dentro de las 
salidas de aire o aberturas de la 
computadora o accesorios.

	Utilizá la computadora dentro 
del rango de temperatura de 
5 ºC a 35 ºC . Fuera de estas 
condiciones, guardá el equipo.

	Procurá mantener el equipo 
alejado de la luz directa del sol . 
No lo dejes dentro de automóviles 
cerrados al sol , ni cerca de 
fuentes de calor (estufa, horno).

	Protegelo de las interferencias 
magnéticas provocadas por 
imanes, parlantes o motores 
eléctricos. 

Consejos 
básicos

	Si la batería despide 
líquido o tiene olor, quitala 
con precaución del equipo 
-sin tocarla con las manos 
desnudas-, suspendé su uso y 
desechala del modo adecuado.

	Si el equipo se bloquea, ponete en contacto con el 
referente técnico de la escuela.

	Si no estás usando el equipo, dejalo cerrado, y no 
apiles otros objetos sobre él.

	El adaptador convierte la corriente alterna a 
corriente continua, alimenta el equipo 

y carga la batería. Debe trabajar 
correctamente ventilado. No lo 

abras bajo ningún concepto. 

	Conectá y desconectá los cables con cuidado. 
Nunca los dejes en medio de un sitio de paso. 

	Separá la batería de otros objetos metálicos que 
puedan hacer cortocircuito en las terminales. 

	Utilizá la batería recomendada para el equipo. No 
las acerques a fuentes de calor ni las sumerjas o 
permitas que se mojen. 

	La pantalla LCD es un dispositivo delicado. Tratala 
con precaución. No la golpees ni dejes objetos 
sobre el mouse o el 
teclado que, al cerrar 
la máquina, la puedan 

	 afectar.

Pantallas, 
cables, 
baterías 
y bloqueo
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