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Con la compu

Aqui van algunas sugerencias que te ayudaran a pensar, desarrollar y
llevar adelante un emprendimiento con la compu.

Buscadores

Para conocer el mercado sin moverte de tu casa: averiguar costos
de materiales, ver otros emprendimientos o chusmear las pdginas
de venta de productos similares.

Google Docs
Te permite trabajar en tu proyecto on line, de forma colaborativa,
con tu socio u otros emprendedores.

OpenOffice

Contiene todas las aplicaciones para planificar y organizar un
emprendimiento: hoja de cdlculo, procesador de texto y un
graficador (OpenOffice Draw) que puede usarse con cualquier
sistema operativo. jEs de software libre y gratuito!
\%www.openoffice.org

Excel

Si estds acostumbrado a trabajar con las aplicaciones de

Microsoft, este programa es una buena opcidon para generar
del

=||=X]

emprendimiento. Permite hacer tablas, graficos de barras y
mds.

LibreOffice

€s una opcion de software libre que incluye un procesador de
texto capaz de crear archivos PDF.
@“}http://www.Iibreoffice.org

Y, por supuesto, el cOrreo electrénico es una herramienta
fundamental en la comunicacidn, tanto para organizar las tareas
con compaiieros o proveedores como para relacionarse con los
clientes o difundir el producto o servicio. Hay muchas opciones:
Yahoo, Hotmail y Gmail, entre otras. Para elegir, considerd
la capacidad de almacenamiento de datos de cada uno.
Asimismo, las redes sociales, como Twitter, Facebook,
Google+ o LinkedIn, pueden ser muy dtiles para promocionar
tu producto.

Y también puede ayudarte, mantener un blog o una pagina
comercial donde esté centralizada toda la informacion de interés
para los consumidores o futuros clientes.
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Quién la realiza Cudndo

Observd esta tabla que
insertaron Pancho y Lucia en un

archivo de texto para organizar
emana. Podés

las tareas de la's

hacer una tabla como esta con
la hoja de cdlculo de OpenOfﬁcle
| o el Word. Tambien

o con el Exce
podés hacerlo enun documento

de trabajo compartido.

Comprar tela Pancho y Lucia Miércoles 20 $70,00
Comprar botones Lucia Jueves 21 $15,00
Aplicar botones Abuela de Lucia Viernes 22 $40,00
Total requerido $125,00
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RESULTADOS Contd cudntas respuestas tenés de cada color. Si obtuviste:
- 7 respuestas del mismo color, sos 100% como ese color te describe.
- de 4 a 5 respuestas de un mismo color, ese color te describe en un 60%.

- con 3 respuestas de un mismo color y otras de los otros, cada uno de los colores te describe un poquito.

Definitivamente, lo tuyo no es el trabajo emprendedor. Esto no quita que
seas muy creativo o que tengas muchas aptitudes para desarrollar. Pero la
constanciay el esfuerzo en el trabajo emprendedor son la clave para salir
adelante. €l emprendedor debe hacer, y por mds apasionado o creativo que
seas, si te quedds sentado esperando, no va a funcionar. Te recomendamos
que observes los puntos que te han dado de otro color para que puedas
identificar tus cualidades mds fuertes. €sas pueden ser la clave para que
realices un trabajo emprendedor. No lo olvides, las debilidades de uno
pueden ser las fortalezas de otro, y viceversa.

Sos muy aplicado y responsable, por lo que podrias llevar muy bien un
emprendimiento adelante. La constancia es una de las claves en un
emprendimiento. Pero ojo, la responsabilidad es solo una parte. Para ser
emprendedor, se necesita tener iniciativas propias y tomar decisiones, y en tu
caso, algunas veces preferis que otros las tomen por vos. Deberias indagar en
tus gustos para descubrir qué te apasiona. Un alma emprendedora se mueve
por pasion, deseo y curiosidad, no por responsabilidad. Te recomendamos que
observes un poco mds las respuestas que hay en color verde, quizd podrias
aliarte o formar un equipo de trabajo para armar un emprendimiento con
personas que son mds fuertes que vos en esos aspectos. No lo olvides, las
debilidades de uno pueden ser las fortalezas de otro, y viceversa.

explords y avanzds en los objetivos que te proponés. jPero no te duermas
en los laureles! Si obtuviste puntos de otros colores, tenelos en cuenta,
porque a la hora de hacer un emprendimiento pueden jugarte en contra. Te
recomendamos que te capacites y trabajes en esos puntos, o que te alies
o formes equipo con personas que tengan mds desarrolladas esas facetas.
No lo olvides, las debilidades de uno pueden ser las fortalezas de otro, y I

I
I
|
I
iFelicitaciones, tenés un alma emprendedora! Sos curioso, investigds, |
I
I
I

viceversa.

Sara tenet en cuenta |

Las personas no nacen sabiendo: estudian, se preocupan, consultan, indagan y tratan de encontrar respuestas a las incognitas
que no saben. Siempre alguien puede ayudarte si se trata de aprender a emprender. Parece un juego de palabras, pero no lo es;
siempre hay alguien dispuesto a darte una mano o a capacitarte en estas temdticas. Podés acercarte a tu municipio o a la web
del Ministerio de Trabajo, Empleo y Seguridad Social de la Nacion para hacer consultas al respecto. Las actividades artisticas
también pueden brindarte una fuente de inspiracion. Ademds, hay diversos cursos de capacitacion gratuitos, que pueden
orientarte para concretar tu proyecto.
Webs nacionales para tener en cuenta:
| W http://www.trabajo.gov.ar/, ™ http://www.desarrollosocial.gov.ar/, ¥ http://portal.educacion.gov.ar/.
\Buced por las pdginas web de tu municipio o acercate a una oficina de empleo; alli te podrdn ayudar.
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El Festival Conectar es un espacio de
trabajo colaborativo para jovenes, que
busca la integracion efectiva de las nuevas
tecnologias en los aprendizajes, mediante
la realizacion creativa de producciones
artisticas, tecnoldgicas

y comunicacionales.

Talleres multidisciplinarios de animacion
digital, musica, television y radio digital,
videojuegos, diserio e instalaciones
interactivas, robotica y programacion
proponen el uso de las nuevas tecnologias
para crear, comunicar, jugar y transformar
la escuela, el hogar y los espacios
recreativos.

El propdsito de los Festivales es promover
el encuentro entre grupos heterogéneos,
convocados con el fin de aprender,
experimentar, compartir con sus pares

y Su comunidad nuevas experiencias y
producciones que expresen su identidad y
Su vision del mundo, a partir de las nuevas
oportunidades y desafios que facilita el
Programa Conectar Igualdad.

SENFO

‘ fest'\\/a\conectar.educ.ar
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caso 1

D O ¢

Carla, 17 afios, Villa

San Lorenzo, Salta.
~ Quiere juntar plata

para construir una
~ guarderia en su

comunidad.

) © 0 0 0 ¢

El camino

En esta seccion,
encontraras un
util paso a paso
que te ayudara a
pensar tu propio
emprendimiento.
Sequilo
minuciosamente
... jno pares
hasta alcanzar tu
sueno!

'II

~ Quiere aportar algin

~ porque su papd esta

caso 2

Martin, 14 afios,
Chepes, La Rioja.

N
1
1
1
N

dinero a su casa,

sin trabajo.

) © 0 0 0 ¢

hacia tu
emprendimiento

Este proyecto se divide en cuatro grandes momentos: la planificacion, la puesta
en marcha del emprendimiento, la venta y el analisis.

En el primer momento, hay que focalizar en el deseo propio y pensar como con-
vertirlo en realidad; en el segundo, se trata de resolver las dificultades materiales
y, efectivamente, comenzar a producir; en el tercer momento, con el producto ela-
borado o habiendo resuelto los problemas que tienen que ver con la elaboracion,
es hora de pensar cdmo venderlo, es decir, de delinear las estrategias de comer-
cializacién. Por (ltimo, si se ha llegado airosamente hasta alli, llega el momento de
revisar las decisiones tomadas y analizar si han sido las mejores, tanto en términos
practicos como econdmicos. Y, por supuesto, cuando uno es su propio jefe, cons-
tantemente se pueden pensar nuevas alternativas para generar mas ingresos.

En el caso de los emprendimientos sociales, que suelen hacerse con un objeti-
vo concreto (construir una guarderia, poner en marcha un comedor, abastecer de
agua potable una zona especifica), si se llega a la meta, spor qué no pensar otra?
Si hay gente dispuesta a poner su esfuerzo, las condiciones de vida de toda la co-
munidad pueden mejorar. A veces, solo se trata de empezar. .. y de seguir, y seguir,
y seguir... jAdelante!s

4
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.~ jA planificar se ha dicho!

e
e ——

evarte mucho tiempoy puede serc
demds, te ayuda a prever
és hacer, es esencial que hagas u

to. |dentificar el entorn
s ratos a futuro

planificar puede Il

organizar comovas a proceder. A |a viabilidad del
Antes de comenzar a pensar qué quer

cultural en el queva a funcionar tu proyec

a ayudar a elegirun emprendimiento viable y evitarte malo
€n esta instancia, tenés que observar cémo fu

asa. Ademds, reflexionar sobre tu realidad personal y tuecono

¢ debés darle prioridad a la hora de eleg

hacer? Para dar con |a idea adecuada
date que unai

yentuc
posibilidudes reales y definir a qu
de definir el producto. +Qué quereés
del entorno y pensar cémo podés satisfacerlas. Acor

emprendimiento funcione; pensd especialmente en los destina

hdbitos de consumo.
Parece mucho, peron

Las tres partes de un emprendimiento

oo es, solo tenés que organizarte

Los recursos humanos y
materiales necesarios para realizar
el emprendimiento.

€l producto o servicio
que se ofrece mediante
emprendimiento.

ansador, pero es fundamental, ya

o, con sus aspectos

ncionc la economiu en tre
miad

dea original no siem
tarios del prod

y ser ordenado.

que te permite pensary

emprendimiento.
n reconocimiento del contexto ec
favorablesy desfavorables, te va

onémicoy |

s niveles: en el mundo, en tu localidad
oméstica, para ver cudles son tus
to. A su vez, es hora

ir un emprendimien
aren las necesidades

| es necesario indag
pre es suficiente para que un

ucto, en sus recursos econdmicosy en sus

Las necesidades
alas que el emprendimiento
satisface.

€n el vinculo de

el
estos tres elementos

estd la clave del
emprendimiento.

- eED GED GED GED GED GED GED GED GED GED GED GED GHD CGHD =S G
-

\

Ve o an an o an e - - -

-

-~
- s an e «
- e e e -

-
I/
Bt :
Los objetivos I e
[ /_’,w‘ €n todo proyecto hay un objetivo general y varios objetivos | R L R S R
| especificos. €l objetivo general es |a enunciacion del proyecto, | R D 5 e iz e lllebntms s
——— - e .
y los especificos son aquellos que ayudana concretarlo. Pero | la facultad. s libres para asistir a
por encima de estos objetivos, estd lameta personal que el | Objetivogeneral
il enteaalo ! o de emprender. | Vender ensalada de frutas en los negoci
Observé como planted sus objetivos Maria. | Objetivos especificos: et
| # Tener clientes habituales.
_l| j Comprar los insumos a buen precio
Conseguir ici :
3 guir una bicicleta para no gastar en vidticos.
/7



Hasta aca, definiste que querés hacery

para que. A continuacion, veras como.

€ esta
stancia tenés que de tificar los
. ’
GQUe ab |dqdes,te posy herramie tas

Hacé el i
istado de |
0S recursos q
materiales
y

Los sumos, herramie ta. quir as, e
y S, ma ari
)

P2 Cual serd la b P
ase de operaciones del e end

etcétera) generan gastos fijos

Manos a la obra

elementos :
que intervi
necesitds para o ervienen en la produccién del em -
human elaborarlo? prendimiento. \
0s s
eétery ;Il-lednecesltus para hacer el product
» ¢aonde, a qué c , 0.
ostoy com
0 se consiguen?
en?

2 .
H €n cuenta 5
ue lo ua, electric dCld a uestos
ento? Tené q S Servicios (Qg 9 8!
9 S, | pue

¢ Qué habili
bilidades o conocimientos necesj

tds i
para realizar tu emprendimiento?

;Con qué
f_amiﬁa qué Personas contds? Detall
res, amigos, las organizaciones
contem i i .
o ple el tiempo estimado que te llevarg Z
M.n,todos estos datos, podés estim :
i
rd la tabla que armé Mariq

ada una.

.
.
arcuanto €ro neces tClSpQQpO ere archae p oyecto.

Comprar vasos con tapay cucharas Lunes por la tarde en papelera San Marti
Comprar fruta. Ver listado detallado de - -
——— cada fruta y costo Lunes por la tarde en verduleria Don Mateo $50,00
Cortar frutas y armar las ensaladas Martes por la mafi ’
Total requerido S
1 $115

\dentificar costos de produccion
Llevar una lista detallada de los co
fundamental para todo emprendedor. Los costos son

para produciry vender los productos, 0 prestar los se
Tenés que discriminar entre los costos fijos, que No s€ modifican, como el pago

mensual de un alquiler, por ejemplo; y los costos variables, que s& modifican segdn el
volumen de lo que se produce, por ejemplo, el costo de los botones, las telas y los avios

en un emprendimiento textil.
También tenés que averiguar

para esto, debés identificar los costos reales.
£ €| costo unitario del producto surge de dividir el costo total de una tanda por

el ndmero de unidades producidas en dicha tanda. Por ejemplo, Marfa fue ala
verdulerfa y compro fruta por $50. Con esa cantidad de fruta, hizo 15 ensaladas; es
cada ensalada tiene $3,33 de costo en fruta. Después, hay que sumarle
plo.

de una parte que correspo
lizaciony planificacion-

stos y sef ordenado con las cuentas es una tarea
los gastos que se deben pagar

wicios del emprendimiento-

cudl es el costo por unidad del producto o servicio, Y,

decir que
el costo del envase, por ejem
£ Los costos fijos se componen
otra, a los procesos de comercial

to total del funcionamiento.

nde al proceso productivoy
Entre todas, conforman el

cos

——

> 1
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i : és hacer
Hasta aca, analizaste que queres .

g, CC lovasa hacer, conque
| para que, como
é V , V dp .

con quiénes.
€
-
- .
¢A quién le puede interesar Io que hacés? €n estq instancia, recordd que el producto o servicio {
debe cubrir una necesidad. Por este motivo, se sugiere que hagas una investigacién para reconocer
aquiénes puede interesarles lo que hacés.

Elabord un plan de entrevistqs o de reconocj

miento del territorio para obtener datos clave
€ a quién puede interesarle tu prod

ucto o servicio. €so te ayudard a visualizar con

mayor
claridad cémo se puede llevar a cabo el intercambio.
—_—————————Tsy ——————
7~ " \ smmmTmT \
/ Guia d ntas sobre el consumo el . bio |
| - pregul g i ofrecés? | / Guia de preguntas sobre el intercam |
#  ;Qué necesidad satisface lo que | | 4 ;Dénde se vende el producto? |
l # ;Quiénes lo consumirdn? ;Personas, I | / ‘:Cémo lo conoce el consumidor? ;Dénde y cémo lo |
| instituciones, empresas? | | ;dquiere? - )
| #" ;0ué promociones del mismo producto I : / iRequiere el producto algiin tipo de habilitacién |
| existen en tu localidad? . | | municipal o sanitaria? ;Cémo se formaliza? |
| «  ¢Con qué frecuencia se suele consumir el | | 4 ;Existen redes de consumo responsable o mercﬂt{OS |
| producto? | | :olidarios para estos productos? Estas redes estdn . |
| v ¢ Qué productos se consumen como | | formadas por personas y asociaciones que se organizan |
! alternativa? ¢Cudles son los pros  los ! | agrupan para beneficiarse mutuamente en la etapade |
| contras de ese producto alternativo? Il ] iyntfrczmbio- :
\\\-_______—————-’ l' « ¢Aqué precios vende sus productos la competencia? /)
\

—————
N —— e e o o e e e o e
- e e

bles: el precio o

S varia q
n cuenta alguna que determind
5

debés tener @

. ducto—

i io de venta ) sumir el producto ‘hir para

El precio n posible precio d¢ *agar quien va a consum™ o que debés percibirP
Para obtener Uit ¥ to estd dispuesto a.P ; define cudl es el minim
_esto es, cuan duccion, que d&

mercado —¢€ | costo de pro

io maximo; y &
el precio M

recuperar 0 invertido.




¢Y? ¢Funciona?

a cudl es tu objetivo; recordd el para qué. Por
ar tus gastos personcles y

tené en cuent
tivo, por lo tanto, no serd

Para saber si el proyectovaa funcionar,
| es percibir un ingreso fijo que te permita solvent
amente tus gastos fijos, no cumplirds con tu obje
nidad y cubrfs los gastos fijos, lo cual te

ejemplo, situ objetivo inicial

el emprendimiento cubre sol
mbio, si te proponés ofrecer un servicio a la comu
siserd posible.

viable. En ca
permite que la actividad se sostenga en el tiempo,

des

con . arrol|,

claridqq quidn s arung et
Osy .

rvicjo, Estq su

ofreces, esd

Unq y, p Ofes,'
e on
Aquise yuely P < MPreni
de my entrq|, 0 estg iento
Chas f Qles ’QS Qenm
i estr g archq, ;< i
por’nternet 5 S: bocq o . ategiqs dec y b ¢e6mo [ vas q gif !
I esto n '] l’eCo,-r,'e" ch,‘én L I undjr?
es t on " L0 podés :
acer

iOs 0
- P'Omociondnd |
Pensar cg olo

rategiq ec

mo [o vas g
0 .
Municacigp que

ec,',»l laj
b
U€, ef comp dentiqqq

y 4 88 4 5
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/AL cambiar los médulos de
memoria o QuM.PW el ZQuf.Fq
apagalo completamente; esto
signifca:

&) apagar el interruptor principal;
c) é&scovxzd'ar (73 fuzy\l'&
de alimendacion del
tovnacorriente o de w.aﬂqw
otro tipo de fuente de energia
externa (por gemplo, baterias).

/ Bvitd whilizar el equipo cerca
del aGua (baradera, P«lﬂd‘a_
de cocina) o en a.w»b:'.en:l'&s de
huwmedad extrema. Tampoco Lo
uses bﬁjo la Wwvia.

&5 inconveniende realizar fareas de

/ Bvitd colocar objetos dentvo de las
salidas de aire o abetwas de la
compuladora o accesorics.

del réngo de WM de
5 °C & 35 °C. Fuera de estas
condiciones, guardéa el equipoe.

/' Procuré waandener el equipo
deiado de 0a Guz direchs del 5ol
No lo dejes dendro de audomsviles
cervados al sol, ni cerca de
fuentes de callor (estufa, horno).

/ Protegelo de las inderferencias
wagnéticas provocadas por
imanes, parlantes o motores
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SERIE VIDA COTIDIANA Y TECNOLOGIA

» Cuando estas conectado / Usa internet con autonomia y responsabilidad.

« Ver para crear / Aprendé a analizar informacion en imagenes.

« Yo videojuego / A qué jugas, por qué jugas... Animate a pensar un videojuego.

« A la web, mi amor / Programas e ideas para divertirte con tu net.

* Yo me comprometo / Comunidad y tecnologia: una alianza que te involucra.

* TEC & TIC / Accedé a los avances de la ciencia y la tecnologia.

« Acorta la brecha / Tu netbook te incluye; inclui vos también.

« Periodismo vivo / Vos y tu net: un multimedia en accién.

« Robética / Entra al mundo de la inteligencia artificial.

« Tu net, tu mundo / Formacion a distancia, redes y otros recursos para acercarnos.

SERIE TRABAJO Y TECNOLOGIA

« Trabajar con la compu | (hardware) / Arreglar y reciclar compus: un oficio para vos.
« Trabajar con la compu Il (software) / Disefar y programar: un oficio para vos.
 Buscar trabajo / Todo lo que necesitas saber para hacer tu camino.

« Sintonia digital / Transforma tu netbook en un estudio de radio.

« jAnimate! / Saca fotos, edit4, filma y... jhacete la pelicula!

* Leery escribir en la red / Descubri los nuevos formatos de la literatura digital.

» Medios interactivos digitales / Conocé las interacciones mediadas por la tecnologia.
« Mi banda / Graba, edita y produci musica con tu netbook.

« Multidisciplinate / Combina las artes y crea con tu net.

Prendete / Serie Trabajo y tecnologia
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(entrevista) | Correccion: Inés Fernandez Maluf | Fotografia: Lucas Dima (entrevista) y
Educ.ar | llustraciones: Muriel Frega (tapa y proyecto), Bianca Barone, Delius, Lancman
Ink y Pablo Olivero | Coordinacion de contenidos Educ.ar: Cecilia Sagol | Coordinacion de
proyectos Educ.ar: Mayra Botta | Gestion administrativa: Nahir Di Tullio y Laura Jamui |
Agradecemos a: Mara Borchardt y Soledad Jordan.

En espaiiol, el género masculino incluye ambos géneros. Esta forma, propia de la lengua, oculta la mencion de lo femenino. Pero, como el uso explicito
de ambos géneros dificulta la lectura, en esta publicacion se usa el masculino inclusor en todos los casos.
Educ.ar esta a disposicion de los poseedores de los derechos de eventuales fuentes iconogréficas no identificadas.

Para aprender mas y mejor, para crear, para divertirte...
en estos materiales encontraras un monton de ideas
para aprovechar al maximo las posibilidades que te
brinda tu netbook.

"“@Comunica’[e con nosotros: conectadoslarevista@educ.gov.ar
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